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de mousse au chocolat _

s gourmands... Qu'il soitnoir, blanc ou aulait,

le chocolat est irrésistible et universellement

Lahtion' Lirea Plombigres organise du 28 mai au
éque, une exposition “Passion chocolat” et,

E e-ci, un concours demousse au chocolat est
ons et renseignements  la bibliotheque du

‘aux heures hablmelles d’ouverture

%anche

se tiendra dans les rues du village a Pralon di-
} heures. Le tarif est de 1,50 € le métre linéaire
]s. Entrée gratuite pourles visiteurs. Buvette et

‘UR OUCHE

l oublié, avec Gérard Depardjeu etAlexandra '

brO]eté aujourd’hui, 2 20 heures, 2 la salle des

E-SUR-OUCHE
Lut public, avec Jean-Marie Dupont, est orga-
ai (13 h30-19 heures) et dimanche 29 mai (10
’ez vous le'samedi a partir de 13 h 15 au siege
ou thé offert. Repas de midi tiré dusac. 50 € le
our les étudiants et les chomeurs Renseigne-
arie Dupont, tél. 09.53.98.29.85 ou
courtiel a dupontjim@free.fr/.

SOMBERNON

La clientele angla|se a quntte la reglon

Enfin d’annee 2009, nous

avionsrencontré AlainetFa-

bien Verstraeten qui avaient
monté ensemble a Somber-
non, uneagence immobiliere.

- A cette époque, le pereetlefils

nousavaientparléde leurs
doutes, dela crise, etdeleurs
clients anglais. A ’heure otiils
fétentleur quatrieme anniver-
saire dansles nouveauxlo-
caux, nousavonsvoulufairele
pointaveceuxsurleuractivité.

Plus de transactions .

C’est Alain, qui commente
enpremierl’actualité. « Les
choses ontchangé maisnous
noussommes adaptés, décla-

-re-t-il. Ainsi, par exemple, les

Anglais nereprésentent plus
une partimportante de notre

clientele. Enrevanche, les prix

relativementstables, aumoins

_auniveaurégional,invitentles

jeunes ménagesainvestir. Ain-
si,noustraitons des affaires
moinsimportantes, maislevo-
lume des transactions est plus
élevé. En définitive,nousnous

yretrouvons et pour satisfaire -

Signe d

notre clientele, ajoute-t-il en
plaisantant, nous avons dou-
blé les effectifs a'agence ».
Defait, une nouvelle secré-
taire, Véronique, etune nou-
vellenégociatrice, Mélanie,
sontvenuesgrossirl’équipe.
Pourelles, quirevendiquentla
vieala campagne, cetravail
dansunestructure familiale et
dansuneagence quijouit
d'une bonne réputation, est
uneaubaine. « J’aitoujours

deshottes dansmon coffre de -

voitureetcelaneme géne

pas »,avoue Mélanie qui com-
mencea Sombernonson
deuxiéme poste dans!'immo-
bilier. Enfin, pour Fabien, quia
remiséau placard ses talents
d'interpréte, 'avenirne sem-
ble pas compromis. Ilindique

‘avec optimisme que « malgré

lemanque debiensa gérer, des
plans d'urbanisme locaux par-
foisrestrictifs quifreinentla
construction, etdesavantages
financiers gouvernementaux
quiseréduisent, nous ayons

dupainsurlaplanche».



